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Nystartade Collibay utmanar de stora uthyrningsféretagen

Nystartade Goteborgsbolaget Collibay utmanar de etablerade uthyrningsaktérerna med en
helt ny tjanst som kopplar samman féretag som har delvis eller helt outnyttjade lokaler,
arbetsplatser och métesrum, med féretag som séker efter utrymmen for sin verksamhet.
Konceptet som for narvarande rullas ut i svenska storstidder kdnns igen fran Airbnb, men
idag finns ingen liknande aktor pa foretagsmarknaden.

Collibay, grundat av Jerker Funnemark tidigare VD pé ett av ASSA ABLOYs bolag, mojliggor for
foretag att skapa nya intakter pa lokaler som annars star oanvanda. | samma 6gonblick blir det
mojligt fér andra foretag att hyra lokaler till en I&gre kostnad &n hos hotellen.

"Samtidigt som det mesta &r uthyrt i storstédderna visar studier att kommersiella fastigheter endast
anvands till ca 40 procent” férklarar Funnemark. "Det betyder att manga lokaler och arbetsplatser
trots allt ofta st&r tomma och det finns stor potential att utnyttja dessa pa battre satt”.

Affarsidén bygger pa Funnemarks tidigare erfarenheter fran ett antal stérre féretag dar en hel del
kontorsytor och métesrum stod oanvanda langa perioder; ndgot som &dven géllde dyra attraktiva
fastigheter i storstader. | takt med att féretagen féréandrades var det inte bara svart att optimera
lokalutnyttjandet. Over tid uppstod &ven behov av flexibla lokaler med mdjlighet att métas och
samarbeta effektivt inom organisationen saval som med andra bolag.

Till skillnad frén andra aktorer i branschen samarbetar Collibay med féretag som inte har uthyrning
som en del av sin ordinarie verksamhet. Darigenom hamnar priserna pa klart Iagre niva &n hos
professionella uthyrare. For att féretagen skall slippa extra administration och fortsétta fokusera
pa sin kdrnverksamhet ar processer automatiserade och allt sker online.

”Lokaler som stér delvis eller helt outnyttjade &r mojliga att omsétta till relativt stora intéakter, ofta
med omedelbar effekt.”, fortsatter Funnemark. "Det kan handla om féretag som hyr ut
arbetsplatser eller métesrum pa specifika tider, eller fastighetsdgare med fokus pé langa kontrakt
med fa hyresgéster som kompletterar med korttidsuthyrning till ett stérre antal hyresgaster”.

Affarsmodellen bygger helt och héllet p4 kommission ifrdn genomférda bokningar. Med andra ord
tas inga avgifter ut fran de féretag som marknadsfér sig via plattformen.

Collibay férandrar tidigare forestalining om vilka som har tillgang till en kommersiell fastighet. For
att alla parter ska kénna sig trygga under tiden som delningsekonomin faller pa plats laggs stor
vikt vid sékerhet och plattformen férenklar maximal transparens mellan parterna.

Vi har tagit god tid pa oss att bygga en stabil affarsmodell och ser nu fram emot att hjalpa vara
kunder att bli mer I6nsamma och samtidigt bidra till ett hallbart samhalle”, avslutar Funnemark.

Collibay startade i augusti 2017. Huvudkontor finns i Géteborg, salj- och marknadskontor i
Stockholm och utvecklingsverksamhet i Indien.
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